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L'ENGAGEMENT VITAMINE V










				

COACHING COMMERCIAL INDIVIDUEL
L'ENGAGEMENT VITAMINE V


Augmenter les ventes, trouver des clients en construisant une politique commerciale cohérente pour développer votre activité.






				

CALL COACHING
L'ENGAGEMENT VITAMINE V

Engager vos prospects et vos clients dans la vente en adoptant les bonnes pratiques au téléphone.









				

FORMATION FORCE DE VENTE
L'ENGAGEMENT VITAMINE V


Faire évoluer la performance de votre équipe de commerciaux en partageant et expérimentant les techniques de vente efficaces.






				

CONFERENCE VENTE
L'ENGAGEMENT VITAMINE V


Retrouver l'envie de vendre à travers les thèmes commerciaux traités en conférence.















COACHING COMMERCIAL
et
FORMATiONs VENTE


L’accompagnement commercial & managérial et la formation commerciale apportent aux managers et aux commerciaux les meilleures pratiques reconnues pour leur efficacité.
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L'activité vitamine v


















Spécialiste de la performance commerciale, Vitamine V propose le coaching commercial, la formation force de vente, le call coaching, les conférence vente pour développer vos ventes et atteindre vos objectifs.
Vitamine V, la vente efficace. Vous voulez développer votre performance commerciale, accroitre les compétences de vos commerciaux, trouver de nouveaux clients et développer votre chiffre d’affaires, alors donnez-vous les moyens concrets de réussir grâce à un accompagnement commercial, un coaching commercial ou une formation force de vente.











En savoir plus









Les podcasts
















[image: ]  












[image: ]  




Vendez comme vous êtes.
Connaître les techniques de vente, c’est bien. Les appliquer, c’est mieux. Mais toutes les techniques commerciales ne conviennent pas à tout le monde. Choisissez et appropriez-vous les méthodes commerciales dont vous avez le plus…
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Exploser les ventes grâce aux neurosciences.
Notre invité Romain Bouvet explique les mécanismes d’influence dans la vente. Ce spécialiste en neurosciences montre comment les émotions positives guident nos impulsions d’achats. Quand on est commercial, comment…

















Tous les podcasts









Ce que disent nos clients...







      

Caroline Treuillard
Directrice générale


L'accompagnement à la vente et au commercial de façon générale était très nouveau pour nous tous (équipes et direction).
Le choix d'Alain a été une évidence, car nous souhaitions nous faire accompagner par un coach qui partage les mêmes valeurs, notamment l'approche "soft" et éthique de la vente, et nous étions sur la même longueur d'ondes.
Alain, avec son enthousiasme et sa passion pour la vente, a très rapidement fait l'unanimité, et c'était un réel plaisir de le retrouver à chaque séance!
Il est par ailleurs toujours à l'écoute, dans l'échange, et sans jugement!
Toutes les personnes formées ont témoigné de l'intérêt de la formation dans leur quotidien opérationnel : ils ont pu appliquer facilement et rapidement les techniques et les astuces commerciales apprises qui les ont beaucoup aidés.
Alain nous a aussi accompagnés et suivis dans la création de notre plan d'action commerciale (c'était très structurant!) et nous avons listé des objectifs ambitieux mais réalisables.
Nous appréhendons donc cette année 2024 sous le signe du commercial et nous sommes désormais armés pour!
Je recommande fortement l'accompagnement d'Alain MULERIS!







      

Eric CAYLA
Fondateur


La formation à la Process Communication par Alain a été une expérience transformatrice pour notre équipe de recruteurs et de commerciaux. Son approche nous a permis de mieux comprendre les différents types de personnalité au sein de l'équipe et parmi nos clients, facilitant ainsi une communication plus efficace et réfléchie. En reconnaissant et en adaptant notre communication (fond et forme), nous avons vu une nette amélioration dans la dynamique de groupe et dans nos interactions externes.
Les résultats concrets ne se sont pas fait attendre : nous avons constaté une augmentation de notre productivité et de notre façon de gérer les entretiens de recrutement. Nous avons aussi amélioré notre relation clients grâce à des interactions plus personnalisées et stratégiques. Il y a clairement eu un avant et un après cette formation chez Sublica !
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Suivant »

















Tous les clients









« Trouvez vos futurs clients »


Le livre écrit par Alain Muleris est un guide pratique permettant aux indépendants, aux consultants, aux dirigeants de TPE et PME, aux commerciaux de structurer leur démarche commerciale
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jours pour réussir et trouver de nouveaux clients
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SEMAINES D'ACTION pour des résultats performants
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ANnéeS D'EXPérience au profit des lecteurs












Les dernières actualités










Toutes les actualités









Nos Clients
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Précédent


Suivant








Contactez-nous


Parce que le plus beau des sites web ne remplacera jamais le plaisir d’une rencontre. Merci de renseigner les champs ci-dessous, nous vous contacterons très rapidement.
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Spécialiste de la performance commerciale, Vitamine V vous aide à modifier votre comportement commercial pour développer vos ventes.
Vitamine V propose le coaching commercial pour dirigeants, le call coaching & les formations vente pour les commerciaux, la formation Process Communication Model pour les commerciaux expérimentés, les séminaires de vente & les conférences pour dynamiser vos équipes.






Nous contacter




 84 boulevard Beaumarchais 75011 Paris
 06 23 07 32 64
 contact@vitamine-v.fr





Nous suivre
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Gérer le consentement aux cookies




Pour offrir les meilleures expériences, nous utilisons des technologies telles que les cookies pour stocker et/ou accéder aux informations des appareils. Le fait de consentir à ces technologies nous permettra de traiter des données telles que le comportement de navigation ou les ID uniques sur ce site. Le fait de ne pas consentir ou de retirer son consentement peut avoir un effet négatif sur certaines caractéristiques et fonctions.




Fonctionnel



Fonctionnel

Toujours activé							





Le stockage ou l’accès technique est strictement nécessaire dans la finalité d’intérêt légitime de permettre l’utilisation d’un service spécifique explicitement demandé par l’abonné ou l’internaute, ou dans le seul but d’effectuer la transmission d’une communication sur un réseau de communications électroniques.




Préférences


Préférences






Le stockage ou l’accès technique est nécessaire dans la finalité d’intérêt légitime de stocker des préférences qui ne sont pas demandées par l’abonné ou la personne utilisant le service.




Statistiques


Statistiques






Le stockage ou l’accès technique qui est utilisé exclusivement à des fins statistiques.
Le stockage ou l’accès technique qui est utilisé exclusivement dans des finalités statistiques anonymes. En l’absence d’une assignation à comparaître, d’une conformité volontaire de la part de votre fournisseur d’accès à internet ou d’enregistrements supplémentaires provenant d’une tierce partie, les informations stockées ou extraites à cette seule fin ne peuvent généralement pas être utilisées pour vous identifier.





Marketing


Marketing






Le stockage ou l’accès technique est nécessaire pour créer des profils d’internautes afin d’envoyer des publicités, ou pour suivre l’internaute sur un site web ou sur plusieurs sites web ayant des finalités marketing similaires.
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